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銀行との付き合い方がわかる
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概要 

§１ まずは相手を理解する

●銀行員はとにかく忙しくて時間がないことを理解する

●それでは、銀行員はどういう企業が好きなのでしょうか？

●最大のハードルは「支店長」

●支店長によって貸出スタンスが変わるのか？

●余談として・・・支店長はどれくらい忙しいのか？

§２ 身の丈に合ったパートナー選びを考える

●複数行取引のメリットとは？

●取引銀行の目安は？

§３ 銀行が貸しやすい時期を理解する

●銀行から借りやすいのはいつか？

§４ 銀行にはどのような資料を提出すればよいか

★コラム★ 当社の元銀行員の社員が語る融資担当者のホンネ 




